VERBANDE

Erste Sitzung des politischen Beirats des Deutschen Franchiseverbandes

Bei der ersten Sitzung des politischen
Beirats des Deutschen Franchisever-
bandes fand eine intensive Diskussion
zwischen Kai Enders (Préasident des
Deutschen Franchiseverbandes), Mirco
Dragowski (Geschaftsfithrer des Bun-
desverbandes Deutsche Startups), Eck-
hard Dépfer (Hauptgeschaftsfithrer der
CDH), Stephan Jansen (Geschéftsfiihrer

Verband Deutscher Blirgschaftsbanken
VDB), Dr. Ludwig Veltmann (Hauptge-
schiftfiihrer Der Mittelstandsverbund
ZGV) sowie mit Torben Leif Brodersen
und Jan Schmelzle (beide Deutscher
Franchiseverband) statt. Der Beirat und
seine Mitglieder agieren in beratender
und unterstiitzender Funktion und ar-
beiten mit dem Vorstand sowie der Ge-

schiftsstelle des Franchiseverbandes
vertrauensvoll zusammen. Die Zusam-
mensetzung des Beirates zeigt, dass
starke Synergien fiir die politische Arbeit
im Bereich der Griinderkultur, der Griin-
dungsfinanzierung, der KMU Politik
sowie der stark flir die Franchise-Wirt-
schaft weiteren relevanten Politikfeldern
geschaffen werden konnen.

CDH Vertriebsbarometer Friihjahr 2017

Beim 18. Online-Vertriebsbarometer
der CDH im Friihjahr 2017 beurteilte
die Mehrheit der teilnehmenden CDH-
Mitgliedsbetriebe die Geschaftslage so-
wie die weiteren Aussichten positiv.
Gegeniiber den sehr starken Werten
der Wintererhebung waren nur ganz
leichte Bremsspuren bei der Beurtei-

lung der eigenen Geschéftslage festzu-
stellen. Die jeweilige Branchenlage und
die kurzfristigen Geschéftsaussichten
wurden insgesamt gesehen sogar noch
besser beurteilt als im Winter. Die lang-
fristigen Perspektiven schétzte jeweils
ein etwas hoherer Anteil der Teilnehmer
eher besser und eher schlechter ein als

in der Winterumfrage. Auch der Anteil
derjenigen, die sich keine Prognose zu-
trauten, wuchs, wahrend der Anteil der
Teilnehmer, die langfristig mit etwa un-
veranderten Aussichten rechnen, deut-
lich zurlickging. Dabei Ubertrafen die
optimistischen Erwartungen die nega-
tiven Erwartungen weiterhin deutlich.

CDH informiert iiber den Markteintritt in Deutschland bei FVEM in Bilbao

Auf Einladung des baskischen Ver-
bandes Federacién Vizcaina de Empre-
sas del Metal (FVEM) Bilbao stellten die
Geschaftsfiihrerin fiir Offentlichkeitsar-
beit, Alin Willer, und die Referentin fiir
Internationales, Marta Zelewska, Mog-
lichkeiten und Wege vor, wie spanische
Hersteller aus der Metallindustrie in
den deutschen Markt eintreten konnen.
Neben wirtschaftlichen und kulturellen

Gegebenheiten lagen die Schwerpunkte
auf den rechtlichen Rahmenbedin-
gungen und Besonderheiten sowie die
Rolle von Handelsvertretern im Vertrieb.
Nach einer Prasentation dieser Grundla-
gen folgten zahlreiche Einzelinterviews
mit Herstellern.

Die CDH konnte sich mit der Platt-
form www.handelsvertreter.de prasen-
tieren, neue Kontakte kniipfen und die

Stellung der Handelsvertreter im B2B
Vertrieb stirken. Initiiert wurde die
Veranstaltung von der Unternehmens-
beratung Alium Consulting aus Bilbao,
die mehrere spanische Verbdnde be-
treut. Eine Fortfihrung der Koopera-
tion mit Alium ist geplant, da groBes
Interesse seitens der spanischen In-
dustrie bzw. der zustdndigen Verbdande
besteht.

HVR als Datenbank online
Die HVR wird es in Zukunft nicht mehr
in Papierform geben. Auch der Versand
der Erganzungslieferungen wird in Zu-
kunft eingestellt. Stattdessen gibt es ab
sofort eine praktische Alternative: die
HVR-Online. Von Beginn an besteht
sie aus Uber 1.400 Entscheidungen, die
kiinftig um weitere Entscheidungen aus
der aktuellen Rechtsprechung ergénzt
werden. Die umfassenden Suchfunk-
tionen bieten eine komfortable und
zeitsparende Maoglichkeit, um Urteile
schnell zu finden.

DIE VORTEILE:
Bequemer Download und Online-
Zugang zur Datenbank.
Fiir die Nutzung ist ein Account mit
Benutzernamen und Passwort nétig.
Ergdnzungslieferungen entfallen, da
die Aktualisierung laufend erfolgt.
Anderungen an der Datenbasis wer-
den in Echtzeit angezeigt.
Verbesserte Suchfunktionen nach Ur-
teilen, Gesetzen und Gerichten.
Entscheidungen sind sofort als PDF-
Datei verfligbar.

Es entfillt die Notwendigkeit der auf-
wandigen Herstellung von CDs/DVDs
und dem zeitraubenden Postversand.

DIE FUNKTIONSWEISE:
Die Anwendung kann bequem im
CDH Shop heruntergeladen werden.
Nach dem Kauf erfolgt am darauffol-
genden Werktag die Freischaltung fiir
die Online-Datenbank.
Mindestvoraussetzungen: Windows 7
/8/8.1/10 (32 oder 64hit). Windows
XP / Vista werden nicht unterstiitzt.
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