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Kompetenz fur Vertrieb

Programmablauf

Sonntag, 21.06.2020

BegrulRung / Vorstellung der Teilnehmer

Moderierte Diskussion, Best Practice & Austausch aktueller Themen 21.06.2020 17:00 - 18:30 Uhr

CDH & Teilnehmer
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Kompetenz fur Vertrieb

Programmablauf

Montag, 22.06.2020
Strategische Ansatze im Einkauf verstehen und diese fur die
Michael Lache 60 Min  eigene Uberzeugungskraft des Einkdaufers nutzen, mein Produkt 22.06.2020 09:00 - 10:00 Uhr
zu kaufen
Ulrike Nebauer 60 Min  Kalt-Akquise: Die professionelle B2B Speed-Dating-Methode 22.06.2020 10:15-11:15 Uhr

Vertriebspositionierung und Nutzenkommunikation:

ElelelB [ 60 Min Kunden verstehen und mit den richtigen Argumenten verkaufen 22.06.2020 V10 12220 By
Mittagspause
Axel Schroder 90 Min Wie Sie mit der 5-Why-|\/|ethode und d_em Ishlkayva-Dlagramm ) 22.06.2020 13-30 - 15:00 Uhr
Problemursachen herausfinden und nicht nur die Symptome bekampfen
Sven Patrick Rinker 45 Min @ ich mit meinem selbstentwickelten CRM , Thalios” 22062020 1515 - 16.00 Uhr

als HV den Prozess der digitalen Transformation vollzogen habe
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Kompetenz fur Vertrieb

Programmablauf

Dienstag, 23.06.2020

Torsten Hermann 60 Min N‘utzen Slg die Digitalisierung fur Ihren Verkaufserfolg und lassen Sie sich 23.06.2020 09:00 - 10:00 Uhr
nicht abhangen

Stefan Randler 45 Min Impuls: Does anq D_on ts im Onllne_ Vertrieb: Mlt richtigen Tex'_c.en die Online 23.06.2020 10:15 - 11:00 Uhr
Performance optimieren und damit den Vertriebsumsatz erhéhen

Detlef Persin 90 Min Dlgltgler Wandel als Herausforpleryng und Stresstest fur 23.06.2020 11-15 - 12:45 Uhr
klassische B2B-Vertriebsorganisationen

Mittagspause
Stephan Hartmann 30 Min Pravention & Notfallplan: Was tun, wenn das unvorhergesehene 23.06.2020 13-45 - 14:15 Uhr

Eintritt

Eckhard Dopfer
Jan Hannes 90 Min
Philip Krupke

Neue Rechtsprechung und aktuelle Gesetze fur Salespeople,
Handelsvertreter und KMUs im Vertrieb

ENDE

23.06.2020 14:30 - 16:00 Uhr
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Kompetenz fur Vertriel

Sichern Sie jetzt lhre Teilnahme

Jetzt buchen!
199,00 EUR

https://www.cdh-akademie.de/produkte/vertriebs-sommercamp-2020-221/
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Wir freuen uns auf lhre Teilnahme.
Bis bald & bleiben Sie gesund!

+49 (0) 711 2147550
info@cdhbw.de
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