
Centralvereinigung Deutscher Wirtschaftsverbände
für Handelsvermittlung und Vertrieb (CDH) e. V.

Am Weidendamm 1 A, 10117 Berlin
Tel.: 030 / 7 26 25 600, Fax 030 / 7 26 25 699

E-Mail: centralvereinigung@cdh.de 
Internet: www.cdh.de und www.handelsvertreter.de 

Fax 030 / 7 26 25 699
Tel. 030 / 7 26 25 651

N
am

e:

Vornam
e:

Straße:

PLZ/
O

rt:

E-M
ail:

Telefon: Profitieren Sie 
von unserem 
Know-how!

Sie sind selbständig 
im Vertrieb tätig? 

Wir sind für Sie da!

Kompetenz für Vertrieb
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•	 Die	Centralvereinigung	Deutscher	Wirtschaftsverbände	für	
Handelsvermittlung	und	Vertrieb	(CDH)	e.	V.	repräsentiert	
als	Spitzenverband	die	mehr	als	48.000	Handelsvermittler-
betriebe	aller	Branchen.	

•	 Dazu	gehören	Handelsvertretungen,	Industrievertretungen,	
Handelsagenturen,	Vertragshändler,	Merchandiser	und	alle	
weiteren	Unternehmen,	die	selbständig	im	Vertrieb	tätig	
sind.

•	 Die	CDH	ist	der	Dachverband	der	13	CDH-Wirtschaftsver-
bände	in	allen	Teilen	der	Bundesrepublik	Deutschland.	Die	
branchenbezogenen	 Belange	 der	 Handelsvertretungen	
werden	in	7	Bundesfachverbänden	wahrgenommen.

•	 Die	CDH	ist	in	vielen	nationalen	und	internationalen	Orga-
nisationen	und	Gremien	vertreten.

	 Sie	ist	Mitglied	der	Internationalen	Union	der	Handelsvertre-
ter	und	Handelsmakler	(IUCAB)	mit	Sitz	in	Amsterdam.	

•	 Die	CDH	wurde	1902	in	Berlin	gegründet.	Sie	hat	sich	seit	
jeher	für	den	selbständigen	Vertrieb	erfolgreich	eingesetzt.
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•	Rechtsberatung	durch	Spezialisten
	 Die	Experten	der	CDH-Organisation	haben	langjährige	Erfah-

rung	im	Vertriebsrecht	und	in	vielen	anderen	Rechtsgebieten,	
die	Ihren	Betrieb	berühren	(z.	B.	Arbeitsrecht,	Wettbewerbsrecht).	
Gerade	das	Vertriebsrecht	ist	sehr	kompliziert.	Unkenntnis	kann	
hier	viel	Geld,	vielfach	sogar	die	Existenz	kosten.	

•	Orientierung	durch	den	Steuerdschungel
	 Das	Steuerrecht	wird	immer	komplizierter.	Stellen	Sie	uns	Ihre	

vertriebs	be	zogenen	Steuerfragen!

•	Hilfe	bei		Sozialversicherungs	fragen
	 Beständig	nimmt	der	Zugriff	der	Sozialversicherungsträger	auf	

die	Selb	ständigen	zu.	Rentenversicherungspflicht	für	Selbstän-
dige,	Existenzgründungshilfen	und	Beitragspflicht	zur	gesetz-
lichen	Krankenversicherung	sind	hier	einige	Beispiele.	Wir	ver-
schaffen	Ihnen	den	Durchblick!	

•	Vermittlung	neuer	Vertretungen
	 Sie	 suchen	 neue	 Vertretungen?	 Wenden	 Sie	 sich	 an	 uns,	 wir	

stellen	Ihnen	die	Verbindungen	her	–	auch	international	durch	
unsere	Mitgliedschaft	 in	der	IUCAB.	In	unserer	Verbandszeit-
schrift	H&V	JOURNAL,	auf	unseren	Online-Plattformen	handels-

vertreter.de	und	international	come-into-contact.com	finden	Sie	eine	
Vielzahl	attraktiver	Vertretungsangebote.	Auch	auf	Messen	und	Aus-
stellungen	bringen	wir	Marktpartner	zu	sammen.	

•	Abschluss	kostensparender	Rahmenverträge	
	 Die	CDH	und	die	CDH-Wirtschaftsverbände	haben	viele	attraktive	

Rahmenvereinbarungen	abgeschlossen.	Sparen	Sie	erheblich	Kosten			
z.	B.	bei	Autokauf	und	Leasing,	bei	Mietwagen,	beim	Tanken	und	beim	
Mobilfunk.	

•	Informationen	zu	wichtigen	Vertriebsthemen
Das	von	Vertriebsunternehmen	sehr	ge-
schätzte	 „H&V	 Journal	 –	 Wirtschafts-
magazin	 für	 Handelsvermittlung	 und	
Vertrieb“	erhalten	Sie	zehnmal	im	Jahr	
kostenlos.	
Informationsblätter	 liefern	 Fakten	 und	
Tipps	 zu	 aktuellen	 Themen,	 Arbeits-
papiere	 zu	 betriebswirtschaft	lichen,	
rechtlichen	und	steuerlichen	Themen.	

•	Weiterbildung	und	höhere	Qualifikation
	 Weiterbildung	ist	Ihre	Investition	in	die	Zukunft.	 Im	CDH-Sommer-

camp	 und	 in	 den	 Veranstaltungen	 des	 CDH-Forschungsverbandes	
infor	mieren	namhafte	Referenten.	

	 Die	 CDH	 bietet	 kostenfreie	 und	 unkomplizierte	 Online-Seminare	
für	 ihre	Mitglieder	an.	Diskutieren	Sie	mit	uns	über	rechtliche	und	
	betriebswirtschaftliche	Themen	in	unseren	Webinaren!	

	 Die	CDH-Wirtschaftsverbände	bieten	laufend	Seminare	und	Work-
shops	an.	Themen	sind	dort	Verkaufspsychologie,	Rhetorik,	Betriebs-
wirtschaft	oder	Marketing.

•	Plattform	für	den	Erfahrungsaustausch
	 Bei	Veranstaltungen	in	allen	Branchen	durch	die	CDH-Fach-

verbände	 gewinnen	 Sie	 neue	 Impulse	 für	 Ihre	 Arbeit.	 Sie	
	tauschen	sich	mit	Kollegen	aus	und	profitieren	von	den	Er-
fahrungen	unserer	Referenten.	

	 Der	CDH-Branchen	event	ist	eine	Plattform	für	den	branchen-
übergreifenden	Erfahrungsaustausch.

		 Regelmäßige	Veranstaltungen	der	CDH-Wirtschaftsver	bände	
bieten	 die	 Gelegenheit,	 auf	 regio	naler	 Ebene	 Kontakte	 zu	
pflegen.

•	Imagegewinn	in	der	Öffentlichkeit
	 Die	 CDH	 hat	 gute	 Beziehungen	 zu	 den	 Medien	 und	 infor-

miert	regelmäßig	auch	durch	Pressemeldungen	über	den	Wirt-
schaftsbereich.	Dies	stärkt	das	Berufsbild	des	Handelsvertre-
ters	in	der	Öffentlichkeit	und	sichert	damit	auch	Ihre	Markt-
posi	tion.

•	Interessenvertretung	in	Berlin	und	Brüssel
	 Wir	verfolgen	die	Gesetzgebungsvorhaben,	beziehen	dazu	Stel-

lung	und	nehmen	darauf	Einfluss.	Dadurch	werden	die	Inter-
essen	von	Vertriebsunternehmen,	also	auch	Ihre	Interessen,	
besser	berücksichtigt.

Sie sind Vertriebsexperte.
Wir sind Ihr Verband. Nutzen Sie unsere Leistungen.


