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Im Einvernehmen mit den obersten Finanzbehdrden der Lander gilt bei der Ermittlung des
geldwerten Vorteils beim Erwerb von Kraftfahrzeugen vom Arbeitgeber in der Automobil-
branche Folgendes:

Personalrabatte, die Automobilhersteller oder Automobilhandler ihren Arbeitnehmern beim
Erwerb von Kraftfahrzeugen gewahren, gehoren grundsétzlich als geldwerte Vorteile zum
steuerpflichtigen Arbeitslohn. Der steuerlichen Bewertung der Kraftfahrzeuge sind unter den
Voraussetzungen des § 8 Absatz 3 EStG (vgl. R 8.2 Absatz 1 LStR 2008) die Endpreise
zugrunde zu legen, zu denen der Arbeitgeber die Kraftfahrzeuge anderen Letztverbrauchern
im allgemeinen Geschaftsverkehr anbietet. Bietet der Arbeitgeber die Kraftfahrzeuge anderen
Letztverbrauchern nicht an, so sind die Endpreise des ndchstgelegenen Handlers malgebend
(R 8.2 Absatz 2 Satz 1 bis 6 LStR 2008).

Endpreis ist nicht der Preis, der mit dem Kdufer unter Beriicksichtigung individueller Preis-
zugestandnisse tatsachlich vereinbart wird. RegelmaRig ist vielmehr der Preis maligebend, der
nach der Preisangabenverordnung anzugeben und auszuweisen ist. Dies ist z. B. der sog.
Hauspreis, mit dem Kraftfahrzeuge ausgezeichnet werden, die im Verkaufsraum eines Auto-
mobilh&ndlers ausgestellt werden. Wenn kein anderes Preisangebot vorliegt, ist dem Endpreis
grundsatzlich die unverbindliche Preisempfehlung (UPE) des Herstellers zugrunde zu legen.
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Nach den Gepflogenheiten in der Automobilbranche werden Kraftfahrzeuge im allgemeinen
Geschaftsverkehr fremden Letztverbrauchern tatsachlich haufig zu einem Preis angeboten, der
unter der UPE des Herstellers liegt. Deshalb kann der tatsdchliche Angebotspreis anstelle des
empfohlenen Preises angesetzt werden (vgl. BFH-Urteil vom 4. Juni 1993 - BStBI 11

Seite 687, BFH-Urteil vom 17. Juni 2009 - BStBI Il Seite mmm*).

Im Hinblick auf die Schwierigkeiten bei der Ermittlung des tatsdchlichen Angebotspreises ist
es nicht zu beanstanden, wenn als Endpreis im Sinne des § 8 Absatz 3 EStG der Preis ange-
nommen wird, der sich ergibt, wenn 80 Prozent des Preisnachlasses, der durchschnittlich
beim Verkauf an fremde Letztverbraucher im allgemeinen Geschéftsverkehr tatséchlich
gewahrt wird, von dem empfohlenen Preis abgezogen wird. Dabei ist der durchschnittliche
Preisnachlass modellbezogen nach den tatsachlichen Verkaufserldsen in den vorangegan-
genen drei Kalendermonaten zu ermitteln und jeweils der Endpreisfeststellung im Zeitpunkt
der Bestellung (Bestellbestatigung) zugrunde zu legen.

Bei der Ermittlung des durchschnittlichen Preisnachlasses sind auch Fahrzeugverkéufe, deren
Endpreise inklusive Transport- und Uberfilhrungskosten im Einzelfall tiber der UPE liegen,
sowie Fahrzeugverkéufe, die mit Giberhéhter Inzahlungnahme von Gebrauchtfahrzeugen,
Sachzugaben oder anderen indirekten Rabatten einhergehen, einzubeziehen. Neben Bar-
rabatten ist der Wert indirekter Rabatte bei der Ermittlung des durchschnittlichen Preis-
nachlasses zu berticksichtigen, soweit diese in den Verkaufsunterlagen des Automobilher-
stellers oder Automobilhéndlers nachvollziehbar dokumentiert sind. Fahrzeugverkaufe mit
Marktzins unterschreitenden Finanzierungen bleiben bei der Ermittlung des durchschnitt-
lichen Preisnachlasses unberticksichtigt.

Es wird nicht beanstandet, wenn bei neu eingefuhrten Modellen in den ersten drei Kalender-
monaten ein pauschaler Abschlag von 6 Prozent der UPE als durchschnittlicher Preisnachlass
angenommen wird. Als neues Modell ist ein neuer Fahrzeugtyp oder eine neue Fahrzeuggene-
ration anzusehen, nicht dagegen eine sog. ModellpflegemaRnahme (,,Facelift”). Es bestehen
keine Bedenken, in Zweifelsfallen hierzu auf die ersten Ziffern des im Fahrzeugschein oder in
der Zulassungsbescheinigung Teil | verzeichneten Typenschlissels des Herstellers abzu-
stellen. Wurde ein Modell in den der Bestellung vorangegangenen drei Kalendermonaten
nicht verkauft, ist auf den durchschnittlichen Preisnachlass des letzten Dreimonatszeitraums
abzustellen, in dem Verkaufsfalle vorliegen.

Der Arbeitgeber hat die Grundlagen fiur den ermittelten geldwerten Vorteil als Beleg zum
Lohnkonto aufzubewahren.

! Seitenzahl wird von der Redaktionsleitung des Bundessteuerblattes erganzt.
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Dieses Schreiben ersetzt das BMF-Schreiben vom 30. Januar 1996, BStBI | Seite 114, und ist
ab dem 1. Januar 2009 anzuwenden.

Dieses Schreiben wird im Bundessteuerblatt Teil | veroffentlicht [ESt-Kartei NW § 8].
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