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Kompetenz fiir Vertrieb

Aus dem H&V Journal wird Sales
Excellence

Im neuen Jahr ist es soweit: Aus dem bisherigen H&V Journal der CDH
wird die Sales Excellence, die mit 72 und manchmal auch 80 Seiten
anstatt 50 Seiten nicht nur erheblich umfangreicher sein wird, son-
dern sich auch zu einer echten Fachzeitschrift wandelt fiir Unterneh-
mer, die im Vertrieb tatig sind. Inhaltlich wird sich der Schwerpunkt
zu fachlichen Themen verlagern, die fir das Management der CDH-
Mitgliedsunternehmen von Belang sind. Die thematische Gliederung
wird dabei weitgehend der des H&V Journals entsprechen. Es wird
aber mit , Sales & Sciences” auch eine neue Rubrik geben, in der The-
men aus der betriebswirtschaftlichen Wissenschaft und Forschung
abgehandelt werden, die fir den Vertrieb von Interesse sind. Dafiir
entfallt in der Sales Excellence die Rubrik Auto & Verkehr des H&V
Journals.

Mit der Sales Excellence wird die CDH aber auch weiterhin tber alle
wichtigen Geschehnisse in der CDH-Organisation informieren. Eben-
falls unverandert bleibt die Anzahl von zehn Ausgaben pro Jahr. Mit
Sales Excellence mochte die CDH noch konsequenter als bisher die
Offline- mit der Online-Welt verkntpfen. Kiinftig stehen ein noch um-
fassenderes Online-Archiv und ein interaktives E-Magazin der Sales
Excellence zur Verfligung, das auch iiber die CDH-App abrufbar ist.

10. Internationales Rechtsanwaltsforum
der CDH in Madrid

Am 20./21. Oktober 2017 veranstaltete die CDH ihr mittlerweile 10. In-
ternationales Rechtsanwaltsforum. Das CDH-Anwaltsforum wurde erst-
malig im Jahr 1995 in K6In ausgerichtet und wiederholt sich alle zwei
Jahre mit jeweils abwechselnden Tagungsorten im In- und Ausland. Ziel
des Forums ist der landeriibergreifende Austausch zum nationalen und
internationalen Vertriebsrecht. Dieses Jahr fand das Rechtsanwaltsfo-
rum auf Einladung des spanischen CDH-Vertrauensanwalts Michael Fries
von der Kanzlei , Monereo, Meyer, Marinello” in Madrid statt.

Im Rahmen der zweitétigen Veranstaltung berichteten und diskutierten
die Teilnehmer tiber die aktuellen Entwicklungen im Handelsvertreter-
und Vertragshandlerrecht in ihren jeweiligen Heimatstaaten. Ein Schwer-
punkt der Veranstaltung lag auf dem Recht des Handelsvertreters auf
Buchauszug. Dieses in der Handelsvertreterrichtlinie verankerte und so-
mit in allen EU-Staaten existierende Recht hat — wie die Analyse der in-
ternationalen Rechtsanwalte ergab — in Deutschland eine hohere prak-
tische Relevanz als in vielen anderen EU-Landern. Durch die Vortrage
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und Berichte aller Teilnehmer, insbesondere aber auch der auslandischen
Rechtsanwalte, wurden die teilnehmenden Rechtsberater der CDH-Lan-
desverbande und des Dachverbandes auf den neuesten Stand im inter-
nationalen Vertriebsrecht gebracht. Das hieraus gewonnene Wissen kén-
nen die CDH-Rechtsanwalte bei der Beratung ihrer Mitglieder anwen-
den und so die Rechtsberatung von CDH-Mitgliedern optimieren. Zudem
nutzte die CDH das Anwaltsforum, um die Kontaktpflege mit ihren na-
tionalen und internationalen Vertrauensanwalten zu intensivieren. Das
nachste CDH-Rechtsanwaltsforum wird im Jahr 2019 in Frankfurt/Main
stattfinden.

CDH bringt sich in
Sondierungsgesprache ein

Die CDH hat sich am 9. November 2017 mit einem Positionspa-
pier zur Verbesserung der Forderung von Existenzgriindungen in
die Sondierungsgesprache eingebracht. An mehr als 50 Abgeord-
nete der an den Sondierungsgesprachen beteiligten Parteien wur-
de das Positionspapier personlich tibersandt. Die Themen Vorsor-
gepflicht bei Vermeidung einer gesetzlichen Rentenversiche-
rungspflicht und die Absenkung der Mindestbeitragsbemes-
sungsgrenze fir freiwillig gesetzlich krankenversicherte Selb-
standige wurden zuvor in Einzelgesprachen eingebracht.

Die CDH und drei weitere Verbande — Der Mittelstandsverbund
(ZGV), der Bundesverband Direktvertrieb Deutschland (BDD) und
der deutsche Franchiseverband (DFV) — haben sich intensiv mit
den Erfordernissen fiir eine verbesserte Griindungsférderung be-
fasst und ein umfassendes Positionspapier erarbeitet, welches
ebenfalls Eckpunkte flir ein neues

Griindungsférderungsgesetz enthalt. Die Forderung von Exis-
tenzgriindungen ist in Deutschland schon seit langerer Zeit nicht
zufriedenstellend. Auch der Wirtschaftsbereich der Handelsver-
mittlung auf der GroBhandelsstufe leidet unter dieser Misere. Da-
her begriiBte es die CDH sehr, dass die Parteien in den stattfin-
denden Sondierungsrunden auch das Thema Unternehmens-
griindungen in einen besonderen Fokus geriickt hatten. So be-
stand die groBe Chance durch entsprechende Sondierungs- bzw.
kiinftige Koalitionsvereinbarungen, Deutschland in der neuen Le-
gislaturperiode als Griinderland fiir die Zukunft zu positionieren.
Auch wenn die Sondierungsgesprache zwischenzeitlich abgebro-
chen wurden, wird sich die CDH weiterhin auf politischer Ebene
fur die Forderung von Existenzgriindern einsetzen.
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