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PRESSETEXTE

Internet-Marketing fur Vertrieb und
Handelsvertreter

Seit Jahren halt Thomas Issler bundesweit Online-Marketing-Seminare fur die
Centralvereinigung Deutscher Wirtschaftsverbande fiir Handelsvermittiung und Vertrieb
(CDH), den Spitzenverband fur Vertriebsunternehmen.
Anz eige .

Seit Jahren halt Thomas Issler bundesweit
Online-Marketing-Seminare fur die Centralvereinigung Deutscher Wirtschaftsverbande far
Handelsvermittiung und Vertrieb (CDH), den Spitzenverband fur Vertriebsunternehmen.
CDH-Mitglieder sind selbstandige Unternehmer, die im Vertrieb auf der B2B-Ebene tatig sind - und
das in allen Branchen.

Obwonhl auch in diesem Bereich eine bessere Webprasenz neue Kunden und Lieferanten bringt,
sowie Stammkunden besser an den Betrieb bindet, setzen erstaunlich wenige Betriebe bisher auf
den Vertrieb und die Eigenvermarktung tber das Internet. Der langjahrige
CDH-Hauptgeschaftsfuhrer Eckhard Dopfer und die Geschaftsfuhrerin Alin Willer, die seit letztem
Jahr fur das CDH-Marketing zustandig ist, weisen schon langer auf diesen Umstand hin.

Abhilfe soll ein gemeinsames Buchprojekt schaffen, das 2016 initiiert wurde und im Oktober 2017
mit der Veroffentlichung des Buches abgeschlossen wird. Thomas Issler als Autor erklart im Buch
wie eine effektive Website aufgebaut wird und wie Internet-Marketing-Massnahmen Betrieben
helfen ihre Ziele zu erreichen. Als durchgangiges Praxisbeispiel ist MAWOSA dabei, ein kreatives
Vertriebsunternehmen, das im Lebensmittelbereich tatig ist und stark auf das Internet setzt.
Zusatzlich interviewt die Co-Autorin Alin Willer weitere Vertriebsunternehmen und
Handelsvertreter, die bereits erfolgreich mit dem Internet arbeiten. Diese Kombination garantiert,
dass sowohl das notwendige Fachwissen als auch viele Tipps aus der Praxis vermittelt werden.

Einige der Themen: Die perfekte Website, Suchmaschinenoptimierung, Google AdWords, Social
Media, E-Mail Marketing usw. Folgende Branchen werden u.a. interviewt: Maschinenbau, Elektrik,
Bauobjekte, Baunahe Dienstleistungen, Mobel, Nahrungsmittel, Textil usw.

Mehr Informationen gibt es unter:
http://thomas-issler.comvinternet-marketing-fuer-vertriebsunternehmen-und-handelsvertreter-buch/



