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Die CDH zu Gast im Baltikum

Auf Einladung der Deutsch-Baltischen
Handelskammer reiste die CDH vom 27.
bis 29. November 2018 nach Tallin, Riga
und Vilnius, um dort ansissige, expor-
torientierte Unternehmen tiiber die Zu-
sammenarbeit mit deutschen Handels-
vertretern zu informieren. Zahlreiche

Hersteller aller Branchen besuchten die
Seminarreihe ,Handelsvertretersuche
und Export nach Deutschland.“ Die Teil-
nehmer wurden {ber wirtschaftliche
und rechtliche Grundprinzipien der Zu-
sammenarbeit mit deutschen Handels-
vertretern informiert. Ein Schwerpunkt

lag auch auf der Frage, wie baltische
Unternehmer einen passenden deut-
schen Handelsvertreter finden. Die CDH
konnte sich mit der Plattform www.han-
delsvertreter.de prasentieren, neue Kon-
takte kniipfen und die Stellung der Han-
delsvertreter im B2B Vertrieb stirken.

18. PraxisForum Vertriebsrecht in Ko6ln

Mit Unterstiitzung der CDH fiihrte
die FORUM-Institut fiir Management
GmbH am 22./23. November 2018 das
18. PraxisFORUM fiir Vertriebsrecht in
KoIn durch. Prof. Christian Genzow als
Tagungsleiter, Eckhard Dopfer, Haupt-
geschéftsfiihrer der CDH, und Dr. Rai-
mond Emde freuten sich tiber zahlreiche
Teilnehmer und lebhafte Diskussionen.
Zum PraxisFORUM Vertriebsrecht kom-
men jéhrlich die fiihrenden Juristen im
Vertriebsrecht aus den unterschiedlichs-
ten Branchen, Wirtschaftszweigen und
Verbdanden zu einem intensiven Gedan-
ken- und Erfahrungsaustausch tiber die
aktuellen Entwicklungen im Vertriebs-

recht und deren Auswirkungen in der
Praxis zusammen. Topreferenten aus
der Rechtsprechung, Professoren von
mehreren Hochschulen, fiihrende Ju-
risten von Unternehmen und Verbanden
sowie renommierter Anwaltskanzleien
trugen im Plenum und in den Arbeits-
gruppen vor. Ebenfalls waren gleich
mehrere Kommentatoren des Han-
delsvertreterrechtes aus den entschei-
denden juristischen Kommentaren als
Referenten oder Teilnehmer auf der Ta-
gung préasent. Auch nahmen zahlreiche
Rechtsanwiélte der CDH an der Veran-
staltung teil, um sich fortzubilden und
mit anderen Kollegen auszutauschen.

Die diesjahrigen Schwerpunkte lagen
auf dem Handelsvertreter-, Vertrags-
héndler- und Franchiserecht. Dariiber
hinaus wurden die Themen ,Provisi-
onsanspriiche beim Vertrieb von Dau-
ervertragen”, »Ausgleichsanspruch
beim Vertrieb von Dienstleistungen,
sparalleler Vertrieb von Unternehmer
und Vertriebsvermittler einschlieBlich
des Online-Vertriebs“ sowie die ,rechts-
konforme Gestaltung von Geoblocking
im Online-Vertrieb“ behandelt. Lebhaft
diskutiert wurde zudem in einem Work-
shop zu den Praxiserfahrungen aus den
ersten sechs Monaten der Geltung der
EU-DSGVO.

IUCAB - Legal Working Group Treffen in Barcelona

In vielen Landern kann das vertretene
Unternehmen einen 'Handelsvertreter
vertraglich dazu verpflichten, Musterwa-
re des Unternehmens zu kaufen? Diese
und andere Erkenntnisse sind das Er-
gebnis des Legal Working Group (LWG)
Treffens am 19. November 2018 in Barce-
lona. Folgende Linder waren vertreten:
Dénemark, Frankreich, GroBSbritannien,
Italien, Niederlande, Norwegen, Schwe-
den, Spanien und Deutschland.

Einen Schwerpunkt bildete die Frage,
ob das vertretene Unternehmen ,seinen®
Handelsvertreter vertraglich zum Kauf
von Musterware verpflichten kann. Sol-
che Klauseln sind in den oben genann-
ten Lindern - inshesondere in der Mo-
debranche - tiblich und wirksam. Ledig-
lich in Schweden und Norwegen haben
sie, ebenso wie in Deutschland, keinen

Bestand. Nach deutschem Recht darf der
Unternehmer den Handelsvertreter ge-
rade nicht dazu verpflichten. Da der Un-
ternehmer den Handelsvertreter geméB
§ 86 a Absatz 1 HGB die zur Ausiibung
seiner Téatigkeit erforderlichen Unterla-
gen (unentgeltlich) zur Verfiigung stel-
len muss, kann er den Handelsvertreter
nicht zum Kauf der Musterkollektion
verpflichten, jedenfalls wenn diese fiir
dessen Tatigkeit erforderlich ist. Auf
Wunsch wurden die européischen Kolle-
gen Uiber die Berechnung des Ausgleichs-
anspruchs nach deutschem Recht, insbe-
sondere Uber die Abzinsung des Rohaus-
gleichs, informiert. Eine Abzinsung des
(Roh-)Ausgleichsanspruchs, die der
sofortigen Einmalzahlung anstelle lau-
fender Provisionszahlungen Rechnung
tragen soll, ist allen Delegierten der LWG

unbekannt. Auch die Niederldnder, die
die Rohausgleichsberechnung zwischen-
zeitlich ebenfalls implementiert haben,
kennen eine solche Abzinsung nicht.
Des Weiteren diskutierten die Dele-
gierten Uber den Provisionsanspruch
des Handelsvertreters im Falle der
Nichtausfithrung des Geschéfts durch
den Kunden oder den Hersteller sowie
iber das belgische Handelsvertreterge-
setz und dessen Artikel 25. Vorbehalt-
lich der Anwendung internationaler Ver-
einbarungen, bei denen Belgien Partei
ist, unterliegt jede Tatigkeit eines Han-
delsvertreters mit Hauptniederlassung
in Belgien dem belgischen Gesetz und
gehort zum Zustédndigkeitsbereich der
belgischen Gerichte. Das nachste Legal
Working Group Treffen findet am 15.
oder 22. Mérz 2019 in Lyon (F) statt.
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